
DÉVELOPPER VOTRE PÔLE 
COMMERCIAL & MARKETING
Boostez votre structure avec un alternant en formation négociateur technico 
commercial option marketing du sport en apprentissage

Le sport, une filière de passionnés

Une montée en compétences rapide et concrète

•  Développer vos partenariats,

•  Optimiser vos ventes ou vos abonnements,

•  Structurer votre stratégie commerciale.

Formé à la négociation, à la prospection, au marketing et à la gestion 
commerciale, il devient un atout clé pour :

Un diplôme reconnu : niveau Bac +2

À l’issue de cette formation, l’alternant obtient une certification 
professionnelle de niveau 5, équivalente à un Bac +2.

Un rythme d’alternance pensé pour le terrain

À l’IPMS, nous favorisons l’expérience de terrain : 4 jours/semaine en entreprise, 
1 jour en organisme de formation.

CONTENU DE FORMATION

La formation Négociateur Technico-Commercial se déroule sur 12 
mois en Alternance avec un total de 420h de formation dont 35h 
de certification.

Matières enseignées 

•  NégociatioN / VeNte

•  Prospection

•  Marketing

•  Événementiel

•  Community Management



Vous bénéficiez des dispositifs de l’État et des OPCO :

Réduction du coût salarial,

Accompagnement pour les démarches administratives,

Âge de 
l’apprenti

Rémunération 
annuelle 
minimale

Aide Unique Aide Tuteur 
(AFDAS)

Reste à charge 
Annuel (12 
mois)

Reste à charge 
Mensuel (12 
mois)

Moins de 
18 ans

5 837,88 € 5 000 € 1 000 € -162,12 € -13,51€

18 à 20 ans 9 297,24 € 5 000 € 1 000 € 3 297,24 € 271,77€

21 à 25 ans 11 459,40 € 5 000 € 1 000 € 5 459,40 € 454,95€

26 ans et + 21 621,60 € 5 000 € 1 000 € 15 621,60 € 1301,80€

 DES AIDES FINANCIÈRES AVANTAGEUSES

Rappel du coût d’un apprentie pour une structure : 

Une année de spécialisation commerciale, en apprentissage, pour 
développer de nouvelles compétences au service de 
votre structure.

Les diplômés BPJEPS peuvent prolonger leur parcours en intégrant la 
formation Négociateur Technico-Commercial en alternance.

UNE SUITE LOGIQUE APRÈS LE BPJEPS

•  Encadrer les publics, animer des 
séances sportives,

•  Et contribuer activement au développement 
commercial de votre structure.

LES AVANTAGES POUR VOTRE ENTREPRISE

Un profil hybride, polyvalent et engagé

L’alternant peut à la fois :

Le sport, une filière de passionnés


